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Essa revista, celebra ndo apenas
uma trajetdria de sucesso, mas
também a visdo audaciosa e o
compromisso incansdvel de um
homem que transformou sonhos em
realidade. Llcio Costa, um nome que
ressoa em cada conquista da Suggar
Eletrodomésticos, um exemplo de
determinagdo, inovagdo e dedicagdo.

Ao fundar a Suggar, Licio Costa

ndo deu vida apenas a uma empresa,
mas construiu um legado duradouro.
Sua paixdo pela exceléncia e sua
busca incessante por qualidade
estabeleceram os alicerces dessa
organizagdo. Através de sua
lideranga inspiradora, ele ndo apenas

guiou a empresa para o sucesso, mas tfambém guiou os coragdes e mentes
daqueles que tiveram a sorte de trabalhar ao seu lado.

Licio Costa acreditava ndo s6 em criar produtos excepcionais, mas também

em criar um ambiente onde a inovagdo pudesse prosperar. Ele valorizava cada
ideia e cada contribuigdo, incentivando a criatividade e a colaboragdo. Seu
compromisso com o progresso e sua visdo de um futuro melhor transformaram
a Suggar em uma empresa lider, sempre na vanguarda da tecnologia e do design.

Além de suas realizagbes empresariais, Lucio Costa serd lembrado pela sua
humanidade e generosidade. Ele sabia que uma empresa bem-sucedida ndo é
apenas medida por nimeros, mas também pelo impacto positivo que deixa na
vida das pessoas. Seu envolvimento com os funciondrios e com a comunidade
refletiram o seu desejo de retribuir e fazer a diferenga.

Ldcio Costa, presidente e fundador da Suggar, seu nome permanecerd como
uma estrela que ilumina nosso caminho. Que sua jornada inspire as geragdes
futuras a sonhar grande, trabalhar incansavelmente e impactar o mundo
de maneira profunda e significativa. Seu legado € eterno, e sua memdria

continuard a nos inspirar.



O VENDEDOR
LUCIO COSTAE A

SUGGNR

: DESENHOS DE CELTON (LACARMELIO A. ARAUJO) =

BH, DECADA DE 60.
DE FAMILIA SIMPLES,
LUCIO COSTA TINHA

APENAS 12 ANOS

QUANDO SEU PAT

FALECEU.

VENDO A MAE E 05 LUCIO, QUE TAMBEM ERA SO
QUATRO IRMAOS UM MENINO, CHAMOU PARA
MALS NOVOS QUE ELE SI A RESPONSABILIDADE DE
DESAMPARADOS... ATUDAR A MANTER A FAMILTA.
o~ -
——

4

TINHA QUE
GANHAR
ALGUM
DINHEIRO...
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E COMECOU POR CATAR CHUMBO, METAL, COBRE E ALUMENIO 0OS TROCADOS QUE CONSEGUIA,
NAS RUAS E LOTES VAGOS DO BAIRRO SANTA EFIGENIA, LEVAVA PARA SUA MAE. NAO FICAVA
PARA VENDER AO FERRO VELHO. COM UM CENTAVO SEQUER.

SEMPRE ANIMADO E ALEGRE, O CIRCO GARCIA, ARMADO NA RUA ALEM DE VENDER
LUCIO NAO PARAVA... NIQUELINA, REVELOU SEU TALENTO BALAS, LUCIO
PARA VENDAS. ASSISTIA, DE GRACA,

AO ESPETACULO.
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O MENINO ESPERTO
DESPERTOU A ATENCAO
DE UM EMPRESARIO

NOSSA, COMO
VOCE E
ESFORCADO! E
SABE LIDAR
BEM COM AS
PESSOAS...
QUERO VOCE

NA MINHA
EMPRESAI

ERA

DA

ESTOU
OBSERVANDO

O SR. ERNANDO BAGGIO,
MOBILIADORA DO LAR...

COMO

COME¢OU

OFFICE-BOY

s N MY o 1]

501_ CHUVA 6NIBUS LOTADO..

CENTRO DA CIDADE, BAIRROS, FILAS,

ELUCIO, O BOY, |
TRABALHAVA COM :
ENTUSIASMO

H

O MAPA DE BELO
HORIZONTE ESTAVA NA

PALMA DA SUA MAO

SUGGANR



ENTAO, FOI PROMOVIDO
A CADASTRISTA.

e -

SUA VONTADE DE VENDER, SEUS
CONHECIMENTOS SOBRE OS PRODUTOS E
SEUS ARGUMENTOS DE VENDA
SURPREENDIAM O PROPRIO DONO DA LOJA.

= N

e |
DOIS ANO

S DEPOIS ERA VEND
SEU TALENTO NATURAL!

EDOI

o

E LUCIO VENDIA
TANTO, QUE SEU
SUCESSO
CONSTRANGIA E
IRRITAVA OS
VENDEDORES
ANTIGOS, 0S
"FERAS"

DO BALCAO...

E
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O SR. BAGGIO CHAMOU

LUCIO EM PARTICULAR...

SUGGANR

%L:AiMEU RAPAZ, LAMENTO MAS

VOU TER QUE REDUZIR SUA
COMISSAQ, PELO BEM DA EQUIPE.
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NUMA SEXTA-FEIRA,
UM CLIENTE QUE ;

TAMBEM MARCARIA A

HISTORIA DE LUCIO
ENTROU NA LOJA.
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QUERIA UMA O SENHOR VAT SE ENCANTAR COM A
CAMA QUE CAMA RESERVABEL QUE TEMOS AQUL.
COUBESSE NUM
QUARTO DE
EMPREGADA.

VEJA QUE
MARAVILHA DE
CAMA!
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E DOBRAVEL,
NAO VAI L]
OCUPAR ESPACO [
NENHUM!
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TODA PINTADA COM
TINTA ESPECIAL, PARA :
NAO ENFERRUJAR, it

O SENHOR LOCIO
VEIO AO LUEAR DESTACOU 0s
CERTO. SO NOS DIFERENCIAIS

TEMOS ESTA DO PRODUTO...
OBRA DE ARTE!

E DEITOU E ROLOU NA
CAMA PARA PROVAR
SUA RESISTENCIA!

O CLIENTE FICOU SATISFEITO POR TER
ENCONTRADO O QUE PROCURAVA.

QUE ISsSO...

FICOU ENCANTADO
PELO ATENDIMENTO
DO VENDEDOR!
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ESTA CAMA FOI

OH
BEM, EU .
GOSTARIA DE AMIGO!  PROJETADA PARA CABER
LEVA-LA AGORA. EM QUALQUER ESPACO.
MAS SERA QUE
CABE NO 1,
MEU CARRO? oAl
[ : I » VAMOS AO
: SEU CARRO!
4 S LAR d
- S

1

MAS QUE CARRO
BONITO! VEJTO QUE NAO
ESTOU TRATANDO COM
UM CLIENTE COMUM!

O EMPRESARIO NAO SE LEMBRAVA
DE TER SIDO ATENDIDO POR
UM VENDEDOR TAO CARISMATICO,
TAO ENVOLVENTE!

NUM CLIMA DE ALEGRIA, LUCIO COLOCOU A CAMA,
RAPIDAMENTE E COM FOLGA, NO PORTA-MALAS

DEZESSEIS!
EU ESTUDO E

I DO CARRO.

MUITO BEM;
RAPAZ! VOCE

ANOS VOCE

LEIO MUITO!

Sl OTIMO! EXCELENTE!

TEM?

SUGGANR




POIS QUANDO TIVER
DEZOITO, ME PROCURE
PARA FAZER O TESTE DE
VENDEDOR NA
REMINGTON!

SEGUNDA

FEIRA
ESTAREI ‘
\ b= O COMPRADOR DA CAMA ERA O
= PRA QUE ESPERAR ) | SENHOR JOSE DO CARMO GUEDES,
= DEZOITO ANOS? GERENTE DA REMINGTON RAND...

DE VENDEDOR, COTA DE SEIS
MAQUINAS DE ESCREVER POR MES E
AREA DE ATENDIMENTO.

E QUE AREA!
5| CONFINS DA
| RUA SAO PAULO.
PRA LA DA PRACA
RAUL SOARES:
UM DESERTO DE
ESCRITORIOS E
DE CLIENTES!

A GENERAL ELECTRIC, NA RUA
UBERABA, ERA UM DELES.
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EU AINDA VOU TER
A MINHA FABRICA

\

\

\
\

\
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Langamento da nova linha de geladeira General Electric

no Saldo Azul do Hotel Del Rey, em julho de 1970.

1
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MAIOR BATEDOR
DA CATEGORIA
Remove as sujeiras
mais dificeis

SISTEMA DE
DRENAGEM

Facilita o escoamento
da agua

TIMER DE 28 MINUTOS
6 programas de lavagem
para varios tipos de roupa

3 NiVEIS DE AGUA

Lava a quantidade certa
de roupas sem desperdicio
de agua

Roupas limpas

DE VERDADE

A MELHOR EFICIENCIA
DE LAVAGEM COM
BAIXO CONSUMO DE
AGUA E ENERGIA Io ﬂ



O GERENTE, JOFRE
MADUREIRA, TENTOU
ENXOTA-LO. LUCIO NEGOU A
INTENCAO DE VENDER. IA

SO DEMONSTRAR...

AN

PGS A AMOSTRA NO CHAO, SAPATEOU EM
CIMA DELA PARA PROVAR A RESISTENCIA..

VALORIZOU A COR,
A LEVEZA DO
TECLADOE A

BELEZA DOS TIPOS

E, AINDA, RIU
DAS VELHAS
“"UNDERWOOD"
DA CASA.

I

ENFIM, FEZ SUA

DEMONSTRACAO
Eus

GANHOU ENCOMENDA
(18 MAQUINAS, TRES
VEZES A COTA) E
CONVITE PARA MUDAR

DE EMPREGO.

ASSIM, TORNOU-SE
VIAJANTE DA GE. NUM
JIPE WILLYS 1965,
AZUL, LUCIO GANHOU
A ESTRADA. RODOU
COM ELE 300.000 km.

e
v ¢

SUA AREA IA DO RICO VALE DO ACO, AOS TRISTES VALES DA MISERIA,
MAIS AO NORTE DE MINAS. TELEVISAO ERA NOVIDADE E ISCA: LUCIO
CONVENCIA O PREFEITO A FAZER A TORRE E SATA CATANDO PEDIDOS.
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RODAVA DE JIPE, GANHAVA DINHEIRO E ESTUDAVA
DIREITO EM DIVINOPOLIS E ADMINISTRACAO NA
UNA, EM BELO HORIZONTE.

EM 1968, O GERENTE DA GE,

= MIN::&::—;I%DE CAMA. POR ISSO, EM 1971, FOI
PROMOVIDO A GERENTE
LUCIO ASSUMIUE REGIONAL NOS TRES
ESTADOS DO SUL.
FEZ UM EXCELENTE
TRABALHO...

EM PORTO
ALEGRE,
CONCLUIU, NA
UNISINO (SAO
LEOPOLDO), O

CURSO DE

ADMINSTRACAO

DE EMPRESAS.
EM 1972,
FORMADO E
DONO DE
ALGUMAS
ECONOMIAS,
LUCIO SE
CASOU COM A
ARQUITETA
PATRICIA
XAVIER.
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NA OCASIAO,
COMEGOU A
IDEALIZAR UM NOVO
NEGOCIO: COZINHAS
DE FORMICA, T
ESPECIALMENTE
PROJETADAS PARA

ENTAO, SAIU DA GE E ASSOCIOU-SE AO ARQUITETO
LINALDO CHAVES. INSTALOU UMA BELA COZINHA,
DESENHADA PELO SOCIO, NO CHASSI DE UM KARMANN GHIA
E SAIU POR BH, REBOCANDO O TRAILER COM SEU DOJAO.

!

‘

|

| 583 é
B~ = T

s

AL

VISITANDO CASA POR
CASA,ELE FALAVA
| SOBRE AS VANTAGENS
DAS COZINHAS
PLANEJADAS.
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ATESTA ALOJA,
ESTACIONADA A SUA

E QUANDO "UMA
CLIENTE" PEDIA
0 ENDERECO DA ESPERA
LOJA, PARA VER AT
UM PROJETO A COZINHAS
EXECUTADO... —
1 -
= PARA QUE A

{ \‘\. e, ‘Y\\ e Q- SENHORA NAO
T PERCA TEMPO.

FOI ASSIM O COMECO DA COOK COZINHAS,
NEGOCIO QUE FEZ LUCIO VOLTAR SUA
ATENCAO PARA OS EXAUSTORES.
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1978 FOI O

GRANDE ANO! .
LucIo i .

ASSOCIOU-SE W &

AO CUNHADO,
ALUGOU O GALPAO NO OLHOS D'AGUA E, AO MONTAR AS COZINHAS, PERCEBEU

AMIGO,
COMPADRE E QUE A SPRINGER ADMIRAL CAPRICHAVA NA GELADEIRA E NO AR CONDICIONADO
VIZINHO, O MAS SEU EXAUSTOR NAO TINHA A MESMA QUALIDADE.
ENGENHEIRO

FERNANDO
XAVIER.

LUCIO, ENTAOQ, CRIOU O SUGGAR. NO
COMECO, VENDIA DOIS POR DIA.
DEPOIS, DEZ, SESSENTA E FOI
CRESCENDO, ATE ATINGIR A MARCA
DE 2.400 POR DIA, EM 1996.
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UM DIA, JOAO LALLINETO,DA| | LUcIO, QUE . MAS GANHOU UM
ARAPUA, DESCULPOU-SE, POR | | TEM MAIS DE %NZEGEII“ GRANDE PEDIDO E UM
TER DEMORADO A ATENDER QUARENTA ERDER! CLIENTE FIEL.
LUCIO, COM UM CONVITE PARA TROFEUS -y —_
JOGAR TENIS. CONQUISTADOS |y " e o w’*’(\
EM TORNEIOS... F 3 ;2
S 3 § :I. o it
4
i . \‘
- // -
o= B S g
:’ ]
’Lv £ - E
1 <
1 - aE

NA SEARS, LUCIO COSTA CUIDOU PARA
QUE A VENDA DO SEU PRODUTO FOSSE
RAPIDA E EXPRESSIVA: PEDIU A AMIGOS E
PARENTES QUE COMPRASSEM O ESTOQUE [# —\ 7

QUE HAVIA COLOCADO NA LOJA.

IMPRESSIONADO COM A SAIDA DO
SUGGAR, O DIRETOR IVAN CENCI FEZ
A LUCTO UMA GRANDE ENCOMENDA.

AS VENDAS DISPARARAM.

PRONTO, ESTAVA
ABERTO CAMINHO!
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POR SUA QUALIDADE E EFICIENCIA, O SUGGAR
TORNOU-SE LIDER DE MERCADO E A MARCA
SUGGAR PASSOU A SER SINONIMO DO PRODUTO.

]

HOMENS E MULHERES TREINADOS PARA ACOMPANHAR AS EVOLUCOES TECNOLOGICAS.
PROFISSIONAIS QUE COMANDAM MAQUINAS AVANGADAS E PRODUZEM ATE 10 MIL
UNIDADES POR DIA.

AS LAVADORAS TIVERAM IMEDIATA APROVACAO DO MERCADO E
CONQUISTARAM O BRASIL DE NORTE A SUL.

CONFIANTE NA FORCA DA
SUA MARCA, A SUGGAR
AMPLIOU SEUS
INVESTIMENTOS E
COMECOU A IMPORTAR
PRODUTOS DA CHINA.

RIO PARDO
DE MINAS
(CIDADE NATAL

DE LUCIO)
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STA.
RITA

EM 2015, FOI INAUGURADA A NOVA UNIDADE
FABRIL NO NORDESTE, MALS PRECISAMENTE
EM CONDE, PB.

MANGABEIRA

GRAMAME

A FABRICA INICIOU COM 15 FUNCIONARIOS,
FABRICANDO EM TORNO DE 1000 LAVADORAS

POR MEs.

4.400M?, PRODUZINDO 28.000

LAVADORAS/MES. i

SUGGANR
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EM 2016, LUCIO PASSA A
PRESIDENCIA DA SUGGAR PARA

SEU FILHO LEANDRO COSTA.

LEANDRO CONHECE MUITO BEM A
ESTRUTURA DO NEGOCIO QUE ASSUME,
JA QUE TRABALHA NA SUGGAR DESDE
0S 24 ANOS.

L :”

SUGGANR

COMECOU NA
AUDITORIA, SETOR DE
COMPRAS, COMERCIAL,
VICE-PRESIDENCIA E
AGORA COMO CEO DA
EMPRESA.




A SUGGAR CONTINUOU EVOLUINDO E EM SETEMBRO DE 2021, INAUGURA A FABRICA DE FOGOES MALS MODERNA
DO PAIS COM 8.000M? DE AREA CONSTRUIDA E CAPACIDADE PARA PRODUZIR ATE 40 MIL FOGOES/MES.

- o T i
A FABRICA CONTA COM LABORATORIOS DE ALTA 7,
PERFORMANCE E QUALIDADE, QUE PERMITE FAZER ENSAIOS / w
DE SEGURANCA. €

POSSUL TAMBEM AREADE  |; AT
ESTAMPARIA COMPRENSASDE | &y
VARTAS TONELADAS, CABINES «
DE PINTURAS AUTOMATICAS E U

DE ESMALTAGAO.

R

R e S

3 Co VT =) o,-.d :

—" A= JT T ‘i@ X
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ATUALMENTE, A SUGGAR CONTA
COM VARIOS PRODUTOS INCLUINDO
ADEGAS, FRIGOBARES, MAQUINA DE

GELO, CHURRASQUEIRAS, FOGOES,
COOKTOPS, DEPURADORES, COIFAS,
FORNOS, PASSADEIRAS DE ROUPAS,
UMIDIFICADOR DE AR, LAVADORAS,
CENTRIFUGAS, DENTRE OUTROS...

COM QUALIDADE
COMPROVADA PELOS
CONSUMIDORES E
MAIS DE 800 POSTOS
AUTORIZADOS, A
SUGGAR MARCA
PRESENCA EM TODO
BRASIL.

PREZANDO PELA COMUNICACAO COM SEUS
CLIENTES, A SUGGAR CONTA COM PROFISSIONAIS
CERTIFICADO CAPACITADOS PARA PRESTAR INFORMACOES
RA'I 0 SOBRE SEUS PRODUTOS E SERVICOS. PROVA DISSO
N FOTI A CONQUISTA DO SELO RA1000, QUE DESTACA
BT  Eecemilm , AS EMPRESAS QUE POSSUEM EXCELENTES
TNDICES DE ATENDIMENTO NO RECLAMEAQUI®.

LUCIO COSTA ESTEVE A
FRENTE DE TUDO.
CONSIDERADO POR TODOS
COMO UM GRANDE
EMPRESARIO, PREFERIA SER
CHAMADO DE VENDEDOR E
SEMPRE DIZIA:

"SEM VENDA,

NADA ACONTECE!"

SUGGANR
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Receita de
bom gosto e @

TRIPLA CHAMA CENTRAL
Maior poténcia e rapidez no preparo dos pratos

ACENDIMENTO SUPERAUTOMATICO
Aumenta ainda mais a praticidade no preparo

das refei¢cdes

7 GRILL NO FORNO
(@ Doura de forma rapida os alimentos deixando
uma textura crocante por fora e macia por dentro

FORNO EASY CLEAN
Revestimento interno antiaderente para facilitar
a limpeza.
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Dupla filtragem - DJpIafFUhc}‘i"\oz Coifa e Depurador

+ Grande capacidade de sucgdo: 430m?3/h
+ Painel touch com relégio digital

+ Timer com desligamento automatico

+ Sinalizagao de saturacao da tela filtrante
+ Luminaria

+ Muito mais silencioso




